Oportunidades na distribuicdo de saude
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Operadoras de planos de satide recorrema
Justica e IA para combater fraudes

Fraudes e desperdicios causaram perdas de mais de R$ 30 bilhGes as operadoras em um ano
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O que uma boa
gestao de carteira
pode entregar como
resultado?
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Desafios e Oportunidades

Desafios

- Reajustes anualizados;

- Fraudes e desvios;

- Regulamentacées/ circulares ANS;
- Maior rigidez na aceitacgao.

Oportunidades

- Desejo da populacao;

- Pouca penetragcao no mercado Brasileiro;

- Poucos corretores que atuam e com estrutura;
- Reposicionamento de contratos;

- Remuneracao agressiva;

- Mercados coletivos;

- Produtos para publicos acima 49 anos.
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Quais
iy
podem

contratar ‘ Servidores Publicos
saude
suplementar

‘ Qualguer pessoa com CPF



Assisténcia Saude

Ambulatorial

Modalidades
de produtos Hospitalar

Ambulatorial + hospitalar com
obstetricia




Apresentando a To Plan



Quem somos

Somos uma empresa especializada em ajudar corretores de seguros a
desenvolverem o setor de beneficios em suas corretoras.

Com profissionais experientes do mercado, nosso objetivo é facilitar a entrada e o
crescimento nesse segmento, oferecendo solug¢des personalizadas para cada
corretor, de acordo com o perfil e a necessidade de seu negécio.

O que queremos

Ser um suporte técnico e estratégico para o corretor dentro das companhias de
seguros/planos de salde, entregando conceitos estratégicos de conexdes entre
partes.

Acreditamos no poder da parceria e do conhecimento especializado para
transformar a atuagdo dos corretores, criando oportunidades sélidas de
crescimento no mercado de seguros saude. Estamos comprometidos em
oferecer suporte continuo, confianca e solucdes inovadoras, para que vocé possa
se destacar e atender seus clientes de maneira ampla.



Porque ter o plano de
saude no portifolio?

Consultoria e

protecao integral do
seu cliente




Porque ter o plano de
saude no portifolio?

Consultoria e Maior
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Como podemos ajudar?

Oferecemos dois modelos de atendimento para adequar ao perfil do corretor:
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Oferecemos dois modelos de atendimento para adequar ao perfil do corretor:

Partner

Vocé capta leads, nés cuidamos de todo o
resto.

Atendimento ao cliente final;

Levantamento das necessidades;

Elaboracdo da cotac&o/proposta;

Implantacao;
Gestao do contrato (pds-vendas);

Renovacao.
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Partner

Vocé capta leads, nés cuidamos de todo o
resto.

Atendimento ao cliente final;

Levantamento das necessidades;

Elaboracdo da cotac&o/proposta;

Implantacao;
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Assessoria

Vocé realiza o processo, nés apoiamos

- Interface com as seguradoras;

-  Treinamento especializado para
sua equipe;

- Suporte no fechamento de novos

negadcios.



O que uma gestao de saude
pode oferecer a uma empresa

Diagnéstico retrospectivo e prospectivo de utilizagcao da
carteira;

Cultura de utilizagdao dos usuarios;

Top users;

Tabela de custos;

Consultar segunda opiniao médica;

Complementar o atendimento presencial;

Aumentar o acesso a informacgdes de alta qualidade;
Tornar pacientes mais responsaveis;

Engajar pacientes em tratamento;

Consolidar informacdes de saude.
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Obrigado!

Sérgio Souza
diretoria@toplansequros.com.br
(31) 99646-1032
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